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‘ Veel bureaus werken vanuit de bovenste benadering waarbij het

accent wordt gelegd op verkooptechniek, tips en trucs.

Dit om de grootste barriéres — de overtuigingsfase en bezwaarfase-, het hoofd te
kunnen bieden.

‘ Bureau SiS Training richt zich met name op de onderste werkwijze,

waarbij het accent ligt op de interessefase en de contactfase.

Vanuit deze persoonlijke vertrouwensbasis wordt de overtuigingsfase en de

bezwaarfase benaderd. Overtuigen wordt hier oplossen en de bezwaren zijn van een

andere orde.
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